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Af Maria Hamilton

De sidste par år har Svenska 
Foder haft overskud, og 2008 
tegner også til at blive et godt 
år. Tele- og oliesalg er kommet 
på programmet, og der er planer 
om at fordoble antallet af Djur 
& Natur-butikker. 
Svenska Foder er organiseret
på samme måde som DLG i 
Danmark med de fire store 
grupperinger; afgrøder, plante-
dyrkning, husdyrernæring og 
Svenska Foder Service. Hoved-
afdelingen ligger i Lidköping 
nordøst for Göteborg. 
En del af strategien er at opkøbe 
og samarbejde med små og mel-
lemstore virksomheder. Strate-
gierne skal ikke munde ud i, at 
Svenska Foder bliver størst i 
Sverige – men  gerne stærkest.
– Vores nøgleord er nærhed og 
lokal forankring. Det er vigtigt i 
så stort et land som Sverige, og 
samtidig står vi på den måde i 
kontrast til vores store kollega 
inden for branchen, forklarer 
adminstrerende direktør Carsten 
Klausen. 
Men hvordan hænger den stra-
tegi sammen med, at selskabet 

nu er 100 pct. ejet af DLG?
– Jeg har kun modtaget positive 
reaktioner på, at Svenska Foder 
nu er 100 pct. dansk ejet. 
Det styrker os meget i forhold til 
vores strategier, at vi kan koble 
de danske og svenske forret-
ningsgange og tænkemåder og 
tage det bedste fra dem begge, 
siger direktøren.

Som et fodboldhold
For at en virksomhed skal have 
succes udadtil, må den også fun-
gere indadtil. Det er derfor vig-
tigt for Carsten Klausen at kende 
sin virksomhed ud i alle hjørner.
– Det er vigtigt, at jeg som le-
der kender virksomheden både 
på tværs af afdelingerne og 

ned i dybden, siger direktøren, 
der sætter en dyd i at kende 
alle sine medarbejderes ansig-
ter, navne og arbejdsopgaver. 
Jeg ser på alle os medarbejdere i 
Svenska Foder på samme måde 
som et fodboldhold. Vi har for-
skellige roller og styrker, men 
arbejder for en fælles sag, for-
tæller han. 
For Carsten Klausen er nøgle-
ordene – nærhed og lokal for-
ankring – på den måde en af 
grundpillerne for Svenska Foder 
– både indadtil og udadtil.  

Administrerende direktør 
Carsten Klausen foran 

Djur & Natur-butikken i

Af Maria Hamilton

Svineproducent Rune Qvist 
Nielsen fra Hæsum ved Støvring 
havde i forvejen to siloer, da han 
sidste efterår besluttede sig for 
at investere i et nyt kornanlæg. 
 – Jeg havde købt mere jord 
og ville gerne kunne opbevare 
kornet selv, så derfor begyndte 
jeg at undersøge markedet, 
fortæller Rune Qvist Nielsen. 
Et halvt år senere mod-
tog han sit nye kornanlæg.  
– Jeg blev anbefalet Kongskilde 
af min lokale DLG-sælger, men 

jeg undersøgte også priser og 
produkter hos andre leverandø-
rer, blandt andet det firma, der 
havde leveret mine to siloer. Jeg 
valgte Kongskilde, fordi deres 
siloer var af en bedre kvalitet 
til den samme pris, siger Rune 
Qvist Nielsen. 

Bedre finish
Da Rune Qvist Nielsen havde 
besluttet sig, holdt han et møde 
med Kongskilde, hvor de kig-
gede på hans årsforbrug og fandt 
frem til størrelsen på kornan-
lægget. Det endte med to siloer 

hver med en kapacitet på 940 
ton. Omkring årsskiftet under-
skrev Rune Qvist Nielsen kon-
trakten, i april begyndte monta-
gen  og i juni stod anlægget klar. 
–  Kongskilde lavede en tids-
plan, og lige inden høst i år var 
mit nye anlæg klar, siger Rune 
Qvist Nielsen.  

Det nye kornanlæg hos Rune 
Qvist Nielsen har nu kørt i to 
måneder.

– Det gode ved Kongskildes 
siloer er, at de er kraftigere byg-
get end andre, jeg har set. De har 
en bedre finish. Samtidig er de 
tætte i bunden, så der ikke kan 
komme vand ind, siger Rune 
Qvist Nielsen. 

Kvaliteten gjorde udslaget
Da svineproducent Rune Qvist Nielsen sidste år ville investere i et nyt kornanlæg,
 valgte han Kongskilde som leverandør på grund af kvaliteten. 

Nyt Landmix-
katalog fra Vitfoss
Med Landmixkataloget 2008/2009 kan du blive 
inspireret til bedre og mere økonomisk fodring. 
Få en smagsprøve på fokuspunkterne her. 

Af Søren Holmgaard, 
Landmixkonsulent,
Vitfoss

Landmixkatalog 2008/09 gi-
ver inspiration til sammen-
sætning af hjemmeblandet 
foder tilpasset de nye nor-
mer for aminosyrer og fosfor. 
I kataloget kan du for eksem-
pel læse om, hvordan du øger 
søernes holdbarhed og mind-
sker dødeligheden. Forsøg og 
erfaringer viser, at Vit-Omic er 
løsningen, og somineralerne i 
kataloget fås nu med Vit-Omic. 
Du kan også læse om, hvordan 
du opnår større fødte grise og 
lavere pattegrisedødelighed. 
Vitfoss har desuden et stærkt 
sortiment af smågrisekon-
centrater, som skal tilsættes 
korn, fiskemel og eventuelt 
fedt. Både forsøg og praksis 
viser høj tilvækst, lavt foder-
forbrug og sikker produktion.
Prisrelationerne omkring fiske-
mel gør det relevant at bruge lidt 
mere – specielt med de nye nor-
mer for aminosyrer til smågrise. 
Ud over et konstant fokus på 
formalingsgrad af korndelen, 

vil et bedre kendskab til kor-
nets indhold af vand, protein og 
fosfor give en mere økonomisk 
fodring. Bemærk at normen for 
fosfor til smågrise er øget med 
ni pct.

Er du hjemmeblander, 
kan du hente inspiration 
i det nye Landmixkatalog 
fra Vitfoss. 

• Rune Qvist Nielsen ejer bl.a. ejendommen 
 Skalsminde i Hæsum nær Støvring. 
• Han er svineproducent og har 1.700 søer
• Til ejendommene hører 630 hektar jord
• Rune Qvist Nielsen er samtidig en del af 
 kompagniskabet Skalfarms Aps og Skalfarms Agro I/S. 

• Kongskilde sælger stålsiloer i industrikvalitet. Vægtyk-
 kelsen varierer typisk mellem 1,0 mm og 2,5 mm. 
• Kraftige stålspær giver en stabil tagkonstruktion, mens
  lodrette udvendige afstivninger sikrer, at siloen ikke 
 bliver skæv. 
• Siloerne er fremstillet efter anerkendte vesteuropæiske
  normer for opstilling i kystnære områder.
• Galvaniseringen udføres med 450 gram zink pr. m² og 
 montagen udføres med varmgalvaniserede bolte.

Om Svenska Foder

• Har 17 afdelinger + 13 datterselskaber 
• Køber og sælger produkter til planteavlere og husdyr-
 producenter samt salg af telekommunikation og olie. 
• Har ti Djur & Natur-butikker, den svenske pendant til 
 DLGs Land & Fritid-butikker, hvor de sælger produkter 
 til hus, have og hobbylandbruget.
• Har flest afdelinger i Mellemsverige 

 Svenska Foder: 

Nærhed og lokal forankring
Det går rigtig godt for Svenska Foder efter nogle år med underskud og omstrukturering. Nærhed og lokal forankring 
er vigtige nøgleord for selskabet og administrerende direktør Carsten Klausen – både indadtil og udadtil. 

Rune Quist Nielsen modtog sit nye Kongskilde-anlæg i 
begyndelsen af juni i år. 


